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PROBLEMELE FINANCIARE A SRL. „MOTORMOLL” 

 
Introducere 

Fiecare  întreprindere  are  un  proces  operațional  ori  de  prestare  a  serviciilor,  acestea  sunt  vitale 
pentru  întreprindere,avînd ca scop primordial generarea veniturilor pentru  întreprindere. Aceste venituri 
cu  următoarele  eliminării  a  cheltuielilor  și  impozitelor  devine  profitul  întreprinderii.  Profitul  este 
reînvestit în afacere ori este scos sub formă de dividente. 
  Însăși profitul întreprinderea primește în urma suprapunerii asupra costului produsului a adaosul 
valorii  adaugate.  Valoarea  adăugata  care  întreprinderea  o  primește  asupra  vînzării  sau  prestării  unui 
serviciu poate să difere esențial. 
  Valoarea  adăugata  este  indicator  care  reflecta  aportul  valoric  adus  de  o  întreprindere  prin 
activitățile sale asupra bunurilor cumpărate. Valoarea adaugată reprezintă valoarea a tot ceea ce a creat și 
adăugat  fazelor  anterioare  activitatea  întreprinderii,  concretizată  în  creșterea  de  valoarea  rezultate  din 
utilizarea  factorilor  de  producție  peste  valoarea  consumurilor  provenite  de  la  terți,  sau  valoarea 
remunerării tuturor participanților direcți sau indirecți la activitatea acesteia. 
  Cu cît procesul de prelucrare a materiei prime este mai complext și cu cît acesta necesită forță de 
muncă mai califcată cu atît valoarea adăugată este mai mare.  
Situația în „MotorMoll”SRL. 

 „MotorMoll” SRL produce o  gamă  largă  de  produse  pentru  industria  constructoare de mașini. 
Acestea  sunt  divizate  în  două  grupe,  cea  de  întîi  este  expusă  pe  piață  sub  denumirea  proprie  a 
întreprinderii, cea de a doua se produce după principiul «lohn» și este destinată pentru alte întreprinderi ca 
materie  primă.  Din  aceste  considerente  aportul  acestor  două  grupuri  de  produse  în  starea  financiară  a 
întreprinderii  „MotorMoll”  SRL  prezintă  un  interes  major.  Este  important  aspectul  dat  și  din 
considerentele viitoarei evoluții a întreprinderii. 

Starea  financiară a  întreprinderii  este    caracterizată de un număr mare de  indicatori  economici. 
Analiza unora din aceștea este expusă mai în jos. 

Analiza  acestor  indicatori  este  destul  de  importantă  pentru  a  obține  o  viziune  asupra 
întreprinderii. Din analiza acestora putem deduce situația cu datoriile întreprinderii, cît este de sigură ceea 
ce privește restituirea datoriilor, la fel analiza lichidității întreprinderii ne permite o evaluare a resurselor 
ce pot fi transformate rapid în lichidități și investiți în afacere ori folosiți în situațiile excepționale. 

 
Tabelul 1. Indicatori de gestiune a datoriilor 
Indicatorii 2014 2015 2016 

% % % 
Rata de îndatorare globală  26,43 %  38,58 %  30,16 % 

Rata de îndatorare la termen  16,76 %  22,24 %  18,27 % 
Indicatorul de solvabilitate  10,33%  6,12%  8,41% 
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În anul 2015 Rig și Rit au avut o creștere cu circa 10%, iar în anul 2016 o scădere a lor cu 8% și cu 
4%.Pentru o întreprindere din ramura constructoare de mașini indicatorul Rig trebuie să dețină o valoare 
mai mică de 60%, iar Rit un procentaj ce nu depășește valoarea de 50%. Indicatorul de solvabilitate are o 
scădere  și  creștere  neesențială,  iar  valoare  dorită  a  acestuia  pentru  o  întreprindere  din  domeniul 
construcției de mașini trebuie să fie aproximativ 50%. Concluzionînd putem observa că ambele rate au o 
mărime favorabilă, iar indicatorul de solvabilitate care în anul 2016 este de 8,41% ne prezintă puterea de 
acoperire a datoriilor totale pe seama activelor totale. 

 
Tabelul 2. Dinamica indicatorilor de lichiditate 

 
 
 

Indicatorul  Abaterea 2014/2015  Abaterea 2015/2016 
Abs. +/­  Rel. %  Abs. +/­  Rel. % 
Mii lei  %  Mii lei  % 

Activul net contabil  8611  13,55%  19455  26,97% 
F.R.F  ­12771  ­71,57%  16261  320,58% 

 
Din datele de mai sus putem observa că activul net contabil are o creștere cu 13% în anul 2015 și 

cu circa 27% în anul 2016.Activul net contabil este suma pe care acționarii întreprinderii ar primi­o în caz 
de lichidării întreprinderii, creșterea acestui indicator este destul de favorabil pentru întreprindere. Fondul 
de rulemnet financiar este indicatorul care ne arată marja de siguranță și anume independența financiară 
față de creditori, acest indicator are o scădere de circa 72% , ceea ce e 12771,424 mii lei, iar anul 2016 
valoarea acestuia crește de trei ori, aceest lucru este destul de benefic pentru întreprindere, dar astfel de  
abateri majore de la un an la altul nu creiază o imagine de siguranță a fondurilor de rulement financiar. 

Rata  solvabilității  patrimoniale  se  încadrează  în  limitele  admise  și  anume  între  0,3­0,5,iar 
valoarea  mai  majoră  a  acestuia  se  consideră  benefică  pentru  întreprindere.Rata  solvabilității  generale 
scade cu 1,19 în anul 2015 și crește în anul 2016, acest îndicator este acceptat de către creditori ca fiind 
unul în creștere din motivul că reprezintă garanția returnării datoriilor din active. 

Restul indicatorilor au o descreștere în unele cazuri esențiale ( capacitatea de rambursare, care a 
scăzut pină la nivelul de 0,02 în anul 2015) și ne esențiale ca ( rata de îndatorare pe termen lung , care s­a 
majorat  cu 0,14  în  anul 2015,  față de 2014) dar  care  și­au  revenit  la normal  în  anul  2016.  Înrăutățirea 
indicatorilor  în  anul  2015  a  fost  cauzată  de  scăderea  producerii  în  anul  2015,  care  au  apărut  în  urma 
apariției unor probleme în procesul operațional al întreprinderii. 

Eficiența finaciara a deferitelor produselor. 
Eficența  financiară  a  diferitor  tipuri  de  produse  le  vom  examena  după  nivelul  valorii  adăugate 

care acestea le aduc. Pentru asta sunt alese două tipuri de produse analogi, unul din acestea este produs 
sub brend­ul propriu, iar celălalt în «lohn». Produsele sunt alese reieșind din aceea că cheltuielile directe 
de producere pentru acestea sunt aceleași, deci ca urmare se așteaptă ca acestea să aducă aceiași valoare 
adăugată. Calculul se face în baza lanțului valoric acestor două produse, care sunt prezentate mai departe. 
Valoarea adăugată pe care aceste două produse  le aduc a fost calculată prin metode directe sau indirecte. 

Produsul A, reprezintă direcția de producere proprie.Produsul B , reprezintă direcția de producere 
în «lohn». 

Valoarea adaugată pentru produsul А este de  1119 lei, iar pentru produsul В – 145 lei.  
În urma comparării  acestor două  tipuri  de produse,  se observă o diferențiere destul de majoră  în 

ceea  ce  privește  valoarea  adăugată,  suma  ce  revine  întreprinderii.  Reieșind  din  aceste  două  diagrame 

Indicatorul  2014  2015  2016 
Mii lei  Mii lei  Mii lei 

Activul net contabil  63516  72128  91583 
F.R.F  17843  5072  21333 
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concluzionăm că produsul propriu aduce o valoare mai majoră  întreprinderii. Produsul  in «lohn» aduce o 
valoare adăugată mai mică. 
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Tabelul 3. Indicatorii stabilității financiare 
Nr Indicatorii 2014 2015 2016 
1.  Rata solv.patrimon.  0,7  0,5  0,6 
2.  Rata solvabilității generale  3,78  2,59  3,31 
3.  Rata îndatorii totale  0,35  0,62  0,43 
4.  Rata de îndatorie pe termen lung  0,22  0,36  0,26 
5.  Capacitatea de rambursare  0,59  0,02  0,73 
6.  Rata lichidității generale  3,13  1,26  2,36 
7.  Lichididatea generală  3,13  1,26  2,36 
8.  Lichiditate imediată  3  1  2 

 

 
Figura 1. Lanțul valoric pentru produse 

 
 
4. Propuneri. 
Datele  prezentate  în  articol  permit  observarea  situației  întreprinderii  prin  indicatorii 

analizați[Tab.1,2,3], la fel și valorile adăugate care aduc produsele[Fig.1]. Producția în «lohn» fiind cea de 
bază  nu  acoperă  tot  potențialul  întreprinderii,  dar  la  fel  și  nu  acordă  o  valoare  adaugată  maximă  pentru 
aceasta.  La  fel  un  pericol  în  cazul  cînd  produsul  de  «lohn»  se  consideră  de  bază  este  dependența  de 
investitorii străini. Această producție este viabilă și aduce profituri întreprinderii pînă în momentul în care 
aceasta  îi  satisface  pe  investitorii  întreprinderii,  iar  în  cazul  cînd  aceștea  sunt  nesatisfăcuți  plecarea  și 
închiderea producerii este destul de rapidă și poate duce la falimentarea întreprinderii într­o perioadă scurtă. 

Din cele  analizate mai  sus putem concluziona că valoarea adăugată  a produsului propriu este mai 
superioară  celui  de  «lohn».  Ceea  ce  prezintă  în  sine  obținerea  unei  valori  adăugate  mai  mare  din  urma 
fabricării produsului propriu, față de cel în «lohn».  

Pentru dezvoltarea întreprinderii și obținerea unui profit mai mare aș propune următoarele : 
­ Axarea  pe  viitor  asupra  produsului  propriu,  ceea  ce  implică  și  promulgarea  acestuia  pe  piața 

autohtonă și în exteriorul țării pentru a obține o valoare adăugată mai mare; 
­ Minimizarea producției în «lohn», ceea ce ar însemna ca produsul de bază sa fie cel propriu; 
­ Investirea  în R&D pentrun dezvoltarea produsul propriu. 
­ Investirea în cercetarea pieței autohtone si celei externe. 
­ Dezvoltarea managementului întreprinderii la toate nivelile. 
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ANALIZA ACHITĂRII IMPOZITULUI PE VENIT ÎN RATE – O STRATEGIE NECHIBZUITĂ 

CE IMPUNE PRESIUNI ASUPRA CONSOLIDĂRII FISCALE A MEDIULUI DE AFACERI 
 
Codul fiscal, a fost modificat frecvent în ultimele decenii. Practica uzuală a fost că modificările 

propuse  la Codul  fiscal  și  nota  explicativă  de  însoţire  nu  au  fost  supuse  unei Analize  a  Impactului  de 
Reglementare  (AIR), care este obligatorie pentru  toate  legile și  reglementările care afectează mediul de 
afaceri, pentru asigurarea faptului că modificările sunt justificate. Problema majoră, depistată și reflectată 
de  Grupul  Băncii  Mondiale  în  raportul  „  Moldova  ­  Policy  priorities  for  private  sector  development: 
Raport principal”, pare să fie că anumite prevederi din Codul fiscal (în continuare ­ CF) au fost denaturate 
de actele normative, aprobate de către Guvern, Ministerul Finanţelor, alte ministere de resort sau autorităţi 
publice locale, ceea ce a slăbit foarte mult din efectul benefic produs iniţial. Aceste acte normative au fost 
adesea  introduse  cu  scopul  de  a  impune  şi/sau  completa  CF.  În  ceea  ce  priveşte  lipsa  de  claritate  în 
normele  fiscale, Agenda Națională  de Business  (ANB)  afirmă  că:  „numărul mare  de  acte  normative  și 
neclaritatea  lor,  descriu  procedurile  într­un  mod  vag,  favorizând  interpretarea  eronată  sau  interpretarea 
abuzivă de către  funcţionarii  fiscali.  În aceste condiţii, costurile administrării afacerilor este  în creştere, 
atât privind timpul petrecut pentru rezolvarea acestor probleme cât şi plăţile neoficiale implicate” (World 
Bank, 2013). 

Agenda Naţională de Business a reiterat cu mai multe ocazii că „politica fiscală a RM eşuează în 
atingerea obiectivelor sale de stimulare a economiei şi are o calitate proastă, inclusiv din cauza sistemului 
nechibzuit de impunere” (ANB, 2013). 

De aceea, ținem să menționăm că, calitatea de contribuabil persoană juridică subiect al impunerii 
a ajuns să fie sinonimă doar cu aceea de plătitor de taxe și impozite, fără a lua în considerare proprietățile 
intrinseci ale acestuia (condițiile organizării procesului de producție, baza tehnico­materială etc.). 

Adams Charles în lucrarea sa începe cu inscripția etichetată la intrare în clădirea Internal Revenue 
Service:  „Taxele  sunt  ceea  ce  plătim  pentru  o  societate  civilizată”  (Charles,  A.  2001).  O  întrebare 
esențială pentru  factorii  de decizie politică  este măsura  în  care  indivizii  sunt dispuși  să plătească  acest 
preț.  De­a  lungul  ultimilor  decenii,  a  existat  un  interes  teoretic  empiric  și  experimental  în  creștere,  cu 
privire la toate aspectele legate de respectarea obligațiilor fiscale ale contribuabililor. De aceea, în această 
lucrare  autorul  acordă  o  atenție  deosebită  înțelegerii  definitorii  a  ipotezei:  de  ce  contribuabilii  plătesc 
impozite? Mai întâi de toate, modelul de bază al acestei ipoteze, considerat un mod explicit de către alte 
științe  sociale,  trebuie  să  fie  extins prin  introducerea unor  aspecte  ale comportamentului sau motivației 
contribuabililor. Anume, modelul Becker, utilizat  în aproape  toate activitățile de cercetare cu privire  la 
conformarea  fiscală,  prevede  că  un  rezultat  este  atins  numai  în  cazul  în  care  contribuabilii  plătesc 
impozite  și  taxe,  deoarece  ei  au  teama  de  a  fi  prinși  și  penalizați  dacă  nu  vor  raporta  toate  veniturile 
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